Dijital Pazarlama Cevrimigi
Satislarinizi Nasil Artirabilir?

Dijital Pazarlama Nedir?

internet teknolojisinde yasanan hizl gelisim birgok sektérde kokli degisikliklere neden olmustur.
Bunlarin en basinda ise ticaret ve buna bagli pazarlama gelmektedir. Magazalar, internetin
potansiyelini fark ederek kendi internet sitelerini kurmus ve Grlinlerini buraya yiikleyerek satisa
sunmustur. Bagka bir deyisle fiziki satislarin yanina birde gevrimigi satis eklenmis, boylelikle e ticaret
donemi resmen baslamistir. Yasanan bu duruma bagh olarak pazarlama faaliyetlerinde de birtakim
degisimler yasanmis ve dijital pazarlama kavrami hayatimiza girmistir.

Dijital pazarlama, internet lizerinde yurutiilen pazarlama faaliyetlerinin timuni kapsayan genel bir
tanimdir. Tanimin sinirlandirilamamasinin nedeni ise bircok iletisim kanalini, arama motoru
optimizasyonlarini ve hatta mobil uygulamalari dahi igine almasidir. Yani, internet ile erisim saglanan
tiim alanlar tzerinde yiritilen reklam calismalari dijital pazarlamayi olusturur. Bu pazarlama
yonteminin en glzel yani ise 6lgllebilir veriler sunmasidir. Herhangi bir platform Uzerinde yiiritilen
pazarlama faaliyeti sayisal olarak kaydedilebilir ve buna bagh olarak hazirlanan pazarlama stratejileri
giincellenebilir. Bu durum 6zellikle dev sirketler icin hayati 5heme sahiptir. Hal boyle olunca, firmalar
hem Urlnlerini satmak hem de daha fazla kisiye ulasmak adina dijital pazarlama biitgesini her gecen
gln artirmaktadir.

Dijital Pazarlamanin ve Geleneksel Pazarlamanin Farkliliklar

Dijital pazarlama ve geleneksel pazarlama arasinda ciddi farkhliklar s6z konusudur. Bunlarin en
onemlisi geleneksel pazarlamanin fiziki ydontemleri kullanirken, dijital pazarlamanin tamamen
cevrimici yontemleri kullanmasidir. Bu durum 6zellikle genis kitleye hitap etme agisindan iki
pazarlama yontemi arasinda ugurumlara neden olur. Geleneksel pazarlamada ylritilen pazarlama
faaliyeti sinirh bir alanda etkili olurken, dijital pazarlama genis kitleler tizerinde etkiye sahiptir. Ote
yandan geleneksel pazarlama icin ciddi blitgceler harcanmasi gerekir. Dijital pazarlama galismalari
icinse sadece reklam biitcesi ayrilmasi yeterlidir. Geri kalan ¢alismalar (icretsiz bir sekilde
yurutdlebilir. Bunun yani sira geleneksel pazarlama yéntemleri, belirli zaman dilimlerinde hedef kitle
Uzerinde etkili olabilir, dijital pazarlamada ise hedef kitleye 7/24 ulasilir. Yani basari sansi daha
yiksektir. Ustelik dijital pazarlamada markayla kolaylikla etkilesime girilebilmektedir. Geleneksel
yontemde ise tiiketici cogu zaman markayla iletisime gecmez.

Dijital Pazarlamanin Avantajlari

Dijital pazarlama reklamcihiginin etkisi firmalar tarafindan her gecen giin daha net anlasiimaktadir.
Bunun nedeni; dijital pazarlamanin kiglk, bliyik fark etmeksizin tiim isletmelere sundugu
avantajlardir. Bu avantajlardan bazilari su sekilde siralanabilir;
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Diisiik Maliyet

Tim firmalar icin reklam calismalari hayati bir 5neme sahiptir. Ylratilen reklam calismalari sayesinde
Urlin veya hizmet satislarinin artirilmasi ve kurumsal imaji gliclendirmek amaclanir. Reklam icin
ayrilacak olan bitgeyse bu noktada ciddi bir 6l¢tttiir. Firmalar, dijital pazarlama reklamciliginin
gelismedigi donemlerde dev reklam blitgeleri harcamak zorunda kalmislardir. Dijital pazarlama ise
dev bitcelere gerek kalmadan hatta minimal olarak degerlendirilebilecek bitgelerle yapilabilir.

Reklamlarin Detaylarina Karar Verilmesine Olanak Tanir

Televizyon, gazete ve bilboard gibi alanlara reklam verilmesinin ardindan reklamin ne kadar basarih
oldugunu 6lgmek neredeyse imkansizdir. Firma tarafindan dijital pazarlama tercih edilmesi halinde
ise reklamin hedef kitleye ne oranda ulastigl, hedef kitlenin geri doniist, hangi yas araliklarinin
reklama ilgi gosterdigi, reklami inceleyen kisilerin cinsiyetleri gibi veriler toplanarak depolanabilir. Bu
veriler ylratilecek olan diger reklam galismalarinda analiz edilebilir ve daha isabetli reklamlar
hazirlanabilir. Ayrica firmalar hangi yas grubuna reklam gosterilecegi, ne kadar sireyle gosterilecegi,
zamanini ve daha birgok seyi kendi isteklerine gore sekillendirebilir.

Hizli Sonug¢ Almak

Dijital pazarlama stratejilerinin dogru sekilde yirutiilmesi halinde hizl sekilde sonug almak
mimkiindir. Baska bir deyisle dijital ortamda yayinlanan reklami géren tiiketiciler siteye girerek ya
da reklama tiklayarak satin alma davranisinda bulunabilir. Bu durumdan reklam verenin kisa zamanda
haberi olur. Reklamin istenilen basariya ulasmamasi halinde ise istenildigi zaman durdurulmasi
mimkuindur.

Dijital Pazarlamada Kullanicinin Harekete Gegirilmesi Daha Kolaydir

Dijital pazarlama kanallari oldukca fazla olmasina karsin en ¢ok kullanilani sosyal medyadir. Bunun
nedeni ise tlketicilerin Urin tanitimi esnasinda satin alma davranisina daha yatkin olmasidir. Daha
net bir anlatimla, tiketici Grlnle verilen reklam sayesinde karsilassa bile magazaya giderek triini
almak istemez; yani fiziksel zahmetten kaginir. E-ticaret sitesine yonlendiren bir sosyal medya reklami
ise son derece caziptir. Bu kolaylik hedef kitlenin satin alma davranisini gésterme olasiligini ciddi
oranda artirmaktadir.

Sonug¢

Dijital pazarlama internet Gzerinde yer almak ve cevrim ici satis yapmak isteyen ya da hali hazirda
internet lizerinde satis yapan firmalarin gormezden gelmemesi gereken bir gereklilik. Online ortamda
yuksek satis rakamlarina ulagmanin ve kurumsal kimligin gliclendirilmesinin yolu glgli bir dijital
pazarlamadan gegiyor. Basaril dijital pazarlama stratejileri ylriten bir firmanin satislarini
artirmamasi ve online ortamda kaybolmasi imkansizdir.
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